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XIII Organiser un événement commercial 

 

1. La communication événementielle 

          1.1. Objectifs 

 

           1.2. Les types d’événements selon la cible 

 

            1.3. L’amplification digitale 

 

2. L’organisation concrète 

            2.1. Concevoir l’événement 

 

            2.2. La logistique 
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            2.3. Soigner l’accueil 

 

3. Le budget de l’événement 

             3.1. Les devis comparatifs 

 

              3.2. Les postes de dépenses 

 

              3.3. Le financement 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


