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VI Réseaux professionnels et social selling 

 

1. L’intérêt des réseaux sociaux pour le commercial 

          1.1. Réseaux généralistes 

 

           1.2. Réseaux professionnels 

 

2. Le social selling 

            2.1. Principe 

 

            2.2. La méthode PEPSI 

 

3. Mesurer la performance digitale 

 

4. Le networking (réseautage) 
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